
Bridgelab 브릿지랩 서비스 개요
\브릿지랩 =:=et 기술의 언어와 시장의 언어 사이를 연결하는 딥테크 사업화 파트너

I I I I ᅵ 공공기술율 시장으로 연결하는 벤처 스辱디오

기술 시장•투자

출연（연》•대학 •孔0

기술사업화 파트너

기술이 라어선싱 단계에서 멈추고, 

수요기업 탐색 경로가 부족항

• 보유기술 시장성 검트 및 SMK 제작

• 수요기업 • 입테크스타트업발굴• 연계

• 산학연컨소시엄과제 기획 • 수주 지원

• 연구원창업로드맵설계

• 연구소기업 설립 및 비회석 R&BD 
자금조달 전략

딥테크 스타트업

기술사업화 전략 파트너

기술은 있지만 투자자가 이해하는 

사업 언어와 자금 경로가 부족함

• TIPS • 입테크 TIPS 동 R&D 과제 기획

• Seed -> Series A 비회석 자금조달 전략

• 공공기술 탐색 및 기술이전 연계

• TRL - 시장진입 R&D/R&BD 
로드맵 설계

• IR 자료 SMK 제작 및 사업화 

언어 재설계

AC / VC / CVC 
딥플로우 • 포트폴리오 

성장 파트너

투자 가능한 딥테크 딜과 

포트풀리오사의 R&D 자금 

활용 역량이 부족함

• 검증형 딜폴로우 공급

• 포트물리오사 R&D 과제 기획 • 수주 지원

• 15〜20억규모비회석자금 유입구조 설계

• TIPS 과제 기획 • 수주 전 과정 지원

• 출연（연） • 대학기술 연구자네트워크 

접근 경로 제공

대덕특구기반 

기술사업화 네트워크

출연（연）• 대학 TLO와의 실무 

네트워크 및 현장 접근성

공공 R&D 실무 경험

TIPS, IP스타 과학자, AI 글로벌 빅테크. 

입사이언스 창업활성화, 스케일업 

기술사업화 등 R&D/R&BD 사업 

기획 •선정 지원 경험

딥테크 스타트업

AC/VC/CVC 연계

기술 BM R&D 로드앱이 패키정된 

검증형 딜폴로우 설계 및 

투자자 연결

Q 문의 0 현안 파악 0 전략 제안 o 실행 착수 0 성과 공유

— 錄 — 십
헌재 상황과 헌안 정리 및 도전 사업 기관 연계 과제 기획연구자 성과 점검 및 후속 전략

급한 문제전달 방향 전단 전략안 제시 매칭 IR 고도화 업데이트

브릿지랩이 해결하는 핵심 공백

• 기술 언어 —시장 언어로 재설계

• 출연（연） 연구자 ** 딥테크 스타트업 매칭

• R&D 과제 기획을 통한 비희석 자금조달

• 투자전 단계딥테크팀육성 • 공급

브릿지랩과 협력하면

• 기술사업화 성과 창충 속도 향상

• 데스밸리구간 자금공백해소

• 검증된 딜플로우 파이프라인 확보

• TIPS 수주 성공률 및 포트폴리오 생존율 제고

° / ' 브릿지랩은 대덕특구를 거점으로 출연（연） • 대학 • 딥테크 스타트업 _AC/VC 사이의

* ᄋ 연결 공백을 메우는 딥테크 벤처 스튜디오입니다. .



스타트입을 위한 기술 사업화 전략 파트너
Bridgelab 브릿지랩 I Deep-Tech Venture Building Agency

■ 기업의고민

투자전환의벽

기술은 있지만 AC/VC 가이해하는 

사업 언어로 설명하기 어렵습니다.

R&D 과제기획부담

TIPS, R&D, R&BD 과제를 

준비하고 싶지만 

기획과 작성이 막막합니다.

공공기술 탐색의 어려움

출연（연》•대학기술 중 어떤기술이 

우리 사업에 맞는지 찾기 어렵습니다.

데스밸리 구간 자금 공백

시드이후 Series A 전까지, 

기술 고도화와 시장 진입을 위한 

자금 경로가 부족합니다.

“ 핵심 문제는 ‘기술의 언어’와‘시장의 언어’사이의간극 입니다. ”

2 브릿지랩의 서비스 분야

'신장/투산j

A 정부 R&D 과제 

기획 •수주

단계별 맞춤 과제 발굴, 

기획, 작성，제출 등지원

A 공공기술탐색- 

기술이전연계

적합기술 발굴, TLO 협의, 
기술이전 구조 설계 지원

A R&D/R&BD
로드맵 설계

TRL 분석부터 기술고도호匕 

시장 진입, 투자 유치까지 연결

Q 사업화언어

재설계

IR 자료, SMK 제작으로 
기술을 시장의 언어로 전환

3 어떻게 진행되나요?

문의 및 상담신청

현재 상황과 가장 급한 

문제를 간단히 전달

미팅 및 현안파악 맞춤 전략 제안

현안 정리 및 방향 진단 

（1 시간내외 미팅）

도전 사업，기관연계, 실행 순서를 

포함한 전략（안） 제시

실행 착수

과제기획，연구자매칭, 

기술거래，IR 고도화등

성과 공유 및 후속 설계 

상과 §3 
후속 전I 지1^데이트

4 브릿지랩의 역량

대덕특구기반 

기술사업화네트위크

출연 （연）•대학 *TL◦와의 

실무네트워크역량

공공 R&D 실무 경험

f^l TIPS, 딥사이언스창업활성호卜, 

스케일업기술사업화,

딥테크 스케일업 밸리 육성 등 

ᅮᅡ양한 R&D/R&BD  사업 선정 지원

5 브릿지랩은 출연（연）/대학 • 딥테크 스타트업 • AC/V< 
기술이 사업이 되는 구조를 설계합니다.

©이메일

yongman@bridgelab.co.kr O 전화 ᄋ 소재지

010-2960-8750 （본 人卜） 대전 서구 둔산동 대승빌딩 8층

（연구실） 대전 유성구 도룡등 옥토빌등 6층

Bridgelab - Deep-Tech Venture Building Agency

mailto:yongman%40bridgelab.co.kr


출언（언》•대학 TLO 를 의한 기술 사업화 파트너
Bridgelab 브릿지랩 I R&Dto Market Venture Studio

o 기관의고민

기술이 라이선싱 단계에서 멈춤

노모 • 트쳐 증신 성명으 
기업.습눈斤이해하기 어 i늘니다.

@、
수요기업 발굴 경로 부족

기술을 실용화 할 적합한 

기업을 체계적으로 탐색하는 

경로가 부족합니다.

효성
연구원 창업 지원 보완 필요

창업 의지는 있으나, 

로드맵 • 지원사업 • 자금조달 

구조 설계가 필요합니다.

대형 과제 단독 수주 한계 

대형 국책사업은 프로가 만나 

산학연 컨소시엄을 이루어야 

수주가 가능합니다.

핵심 문제는 ‘기술의 언어’와 ‘시장의 언어’ 사이의 간극, 이를 연결할 실행 역량의 부재입니다.

2 브릿지랩의 서비스 분야

A 기술수요기업발굴 •

SMK 제작

기술 핵심원리를 시장 언어로 재설계, 

수요기업•딥테크 스타트업 발굴/연결

A 컨소시엄과제

기획 •수주 지원 

연구그룹•스타트업 컨소시엄 구성, 

대형 정부 R&D사업 기획 및 수주

A 연구원 창업 

로드맵 설계

지원사업 연계，연구소기업 설립， 

투자 연계까지 단계별 설계

A 비회석자금 R&BD 
로드맵 설계

정부 지원사업 활용，지분 회석 없이 

기술고도화 및 사업화 자금 조달 

중장기계획 수립

TLO 전문분야 브릿지랩 지원 분야

IP 창출 및 관리 공공 계약 •행정 연구자 네트워크 시장발굴 기술번역 과제기획 창업 •투자연계

3 어떻게 진행되나요?

문의

사업화회망대상기술 

및 현안 전달

미팅 및 현안파악 

기술 현황 •사업화목표 

협의 （1 시간내외 미팅）

맞춤 전략 제안 

수요기업매칭, 과제기획, 

창업 로드맵 전략（안） 제시

실행 착수

SMK 제작，스타트업 협의, 
컨소시엄 구성, 과제기획 등

성과 공유 및 후속 설계 

성과점검, 후속과제•투자연계 

지속 업데이트

4 브릿지랩의 역량

대덕특구기반 

기술사업화 네트워크

출연（연）•대학 ᅵ1_◦와의 

실무 네트워크 및 현장 접근성

공공 R&D 실무 경험

TIPS, 딥사이언스 창업활성호卜， 

스케일업 기술사업호卜， 

딥테크 스케일업 밸리 육성 등 

다양한 R&D/R&BD  사업 선정 지원

딥테크 스타트업，

ACA/C/CVC 연계

기술, 비즈니스모델，

R&D 로드맵이 패키징 된 

검증형 딜플로우 설계 및 투자자 연결

5 브릿지랩은 출연（연） • 대학 TL◦의 원천기술과, 역량있는 딥테크 스타트업을 연결하여

기술이전, 컨소시엄 교ᅡ제, 연구원 창업이 실질적 사업화 성과로 이어지는 구조를 설계합니다.

O 이메일 O 전화 ᄋ 소재지
yongman@bridgelab.co.kr Wir 010-2960-8750 （본 사） 대전서구둔산동대승빌딩 8층

（연구실） 대전 유성구 도룡등 옥토빌등 6층

Bridgelab • R&D to Market Venture Studio

mailto:yongman%40bridgelab.co.kr


AC/VC 를 위한 ■플로후•포트폴리오 성장 따트너
Bridgelab 브릿지랩 I R&Dto Market Venture Studio
투자한 기업이 살아남고，투자할 기업이 계속 생겨나도톡 브릿지랩이 함께합니다.

O Acyvc 의 고민

투자할만한
니 딥테크딜부족

기술력은 좋지만 시장 언어， 

수익모델, R&D 로드맵이 미비한 

팀이 많아심사 단계에서 

반복 정체됩니다.

ᄂ 포트폴리오사의

III； 데스밸리

SEED 투자 이후 Series A 이전， 

현금이 빠르게 소진되지만, 

정부 R&D 자금 활용 역량이 

부족합니다.

*✓ —a 一

원천기술과 연구자 네트워크를 

체계적으로 탐색•활용하는 

경로가 사실상 부족합니다.

추천 기업의 과제 수주 성공률이 

운영사평가와 연결되지만, 

기업별 R&D 역량 편차가콥니다.

출연（연） • 대학 - 

대형사업단 네트워크

접근한계

TIPS 운영사

포트폴리오 품질관리 

부담

“ 핵심 공백은 * 기술 ’ -' R&D 전략 ’ 一 * 투자 ’ 사이를 연결하는 실행파트너의 부재입니다.，，J

2 브릿지랩의 포지셔닝

Bridgelab
기술번역 • R&D 전략 • 딜플로우 설계

딥테크 벤처 스류디오

STEP1
포트폴리오사

R&D 자금조달

STEP 2
투자 전단계

딥테크 팀 육성•공급

3 AC/VC 협력을 위한 서비스분야

O
 포트폴리오사

R&D 자금 조달 

TIPS（딥테크등）, DIPS, 범부처 

의료기기, AI 글로벌 빅테크 등 

정부 R&D 과제기획•수주지원, 

지분 회석 없이 15—20 억 규모 

자금조달지원

©TIPS 과제

기획•수주지원

추천기업의 과제기획 •작성 •제출 

전 과정을 지원하고，공동연구 체계 

연계와 5년 R&D/R&BD 로드맵 

설계를 패키지로 제공

©3S 돈!

딜플로우공급

상용화 가능성높은기술 선별 • 

큐레이션, 시장분석, 타깃 세그먼트, 

BM,R&D 로드맵까지 완료된 

투자가능한딜을공급

©
 기술•연구자네트워크 

접근 경로 제공

투자 심사에 필요한 기술 검증과 

전문가 자문 연결, 대덕특구 기반 

네트워크로 CVC, 중견기업 오픈 

이노베이션 수요와 연계

포트폴리오사 생존율 제고

정부 R&D/R&BD 과제수주,

포트폴리오사에 비회석 자금 유입구조 마련

딜플로우 공급 파트너 확장 

브릿지랩이 직접 기획한 Pre-AC 
딥테크 팀을 공급하고，

TIPS 운영 협력을 반복 가능한구조로 정착

딥테크 투자 생태계 핵심 인프라 정착

정례적 딜플로우 파이프라인을 구축, 

검증된 딜을 공급하는 전문기업으로 포지셔닝

“ 딜 소싱비용및포트폴리오관리부담 감소 ”

4 브릿지랩은 대덕특구를 거점으로 출연（연） • 대학 • 대형사업단 • 딥테크 스타트업 • AC/VC
사이의 연결 공백을 메우는 딥테크 벤처 스튜디오 입니다.

G 이메일

yongman@bridgelab.co.kr

O 전화

010-2960-8750

O 소재지

（본 사）대전서구둔산동대승빌딩8층 

（연구실） 대전 유성구 도통동 옥토빌등 6층

Bridgelab • R&D to Market Venture Studio

mailto:yongman%40bridgelab.co.kr


기술사업화실행역량

기술번역，IP 전략, 

BM설계，SMK 제작， 

수요기업 발굴,

R&D/R&BD 과제기획,

투자연계 수행

3. 시장 이해

• 수요기업 발굴

• BM 설계

• SMK IR 연어 재설계

nn
2. 제도 이해

• 국가 R&D
• 전문기관사업관리

• R&D/R&BD 과제기획김용만 대표

Integrated
Commercialization

Expert

통합형 경력 구조

출연（연） 연구현장 — 

전문기관 사업관리 

민간 AC _ 브릿지랩 창업 

으로 이어지는 실무 기반 

전문성

기술-제도-시장-투자를 연결하는 현장 전문성울 바탕으로, 

/ 공공기술이 실제 사업과 투자 가능한 딜로 전환되는 구조를 설계합니다.

대표 역량 및 배경
공공 R&D 전주기 20년+ 현장 실무 기반 딥테크 사업화 전문가

김용만 대표 I 브릿지랩（Bridgelab）

출연（연） 연구현장, 전문기관 사업관리, 민간 ac 액셀러레이팅을 모두 경험한 통합형 기술사업화 실무 전문가

4. 투자 이해

• AC/VC 관점

• 딜물로우패키징

• TIPS • 후속투자연계

0
2026〜 현재 

브릿지랩

대표

키위드

공공기술 기반 

딥테크 사업화 

전문기업 창업 •운영

■ 검증된 수행 영역

O 국가 R&D 
사업기획 •관리

■ I"
사업기획，운영, 

성과관리， 

전문기관 대옹

O ip전략및 

기술이전

특허 기반 사업화

전략. 기술이전 

구조설계

0 BM SMK IR 
고도화

기술 언어률

시장 •투자연어로 

재설계

O 수요기업 발굴

기슬 수요처 탐색， 

PoC • 협력기업 

매 칭

0 연구소기업， 

기획창업

연구자 창업, 

연구소기업 설립. 

입테크 팅 밀딩

0 AC/VC 연계

딜■로우 패키징, 

투자자 관정 사업화 

전략. TIPS 연계

因
전문 자격

• 기술거래사 I 산업통상자원부.2025
• 기술창업지도사 I KVA 2026
• 비즈니스모델 컨설턴트 I KVA 2021

학력 및 연구 기반

• 연세대학교행정학사

• 창원대학교행정학 석사

• 석사논문: 한 미 영국가연구개발사업평가체계비교연구

브릿지랩은 대표의 공공 R&D 전주기 실무 경험과 민간 AC/VC 연계 역량을 바탕으로, 

공공기술이 시장과 투자로 연결되는 실행 구조롤 설계합니다.

1. 기술 이해

• 출연（연） 연구성과

• 톡허 IP
• 기술성시장성해석

20년+ 공공 R&D 현장 실무 

국가 R&D 기획 및 사업관리， 

연구성과 사업호F, 기술이전, 

연구소기업 설립，스타트업 

액셀러레이팅까지 전주기

경험 보유

✓
0
09
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